
ขายอสังหาฯ
คุณไม่ต้องเหนื่อย และลงทุนการตลาดเอง
เ พ ร า ะ มื อ อ า ชี พ จั ด ก า ร ใ ห้





ผูสนใจฝากขาย
นัดวัน เวลา ทำสัญญา

ทำการตลาด สื่อโฆษณา
ใหถูกทาง ตรงกลุมเปาหมาย

พาผูสนใจเยี่ยมชม
รับเงินมัดจำ

ทำสัญญาซื้อขาย
และโอนกรรมสิทธิ์

ชำระคาบำเหน็จแก ตัวแทน/
บริษัท เอสเตทคอรนเนอร
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   ขายอสังหาฯ
คุณไมตองเหนื่อย และลงทุนการตลาดเอง
เ พ ร า ะ มื อ อ า ชี พ จั ด ก า ร ใ ห

ขั้นตอน ในการฝากขายอสังหาริมทรัพยกับเรา

1 ผู้สนใจฝากขายนัด วัน เวลาทำ สัญญาข้อตกลงแต่งต้ังตัวแทนขายให้ บริษัท เอสเตท  
คอร์นเนอร์ เป็นตัวแทนขาย

ทำ การตลาด สื่อโฆษณาให้ถูกทาง ตรงกลุ่มเป้าหมาย

โดยผู้ฝากขาย เตรียมเอกสารหลักฐาน สำ�เน�โฉนด-

เอกส�รสิทธิ์หน้�-หลัง, สำ�เน�บัตรประช�ชน,  

ทะเบียนบ้�นของเจ้�ของทรัพย์สิน โดยเซ็นต์ลงน�ม 

รับรองทุกฉบับ (กรณีที่ไม่ใช่เจ้าของทรัพย์สินเป็น 

ผู้ฝากขาย ต้องแนบเอกส�รมอบอำ�น�จจ�กเจ้�ของ 

ทรัพย์สิน)

2



ทำ สัญญาซื้อขาย และโอนกรรมสิทธิ์

ชำ ระค่าบำ เหน็จแก่ ตัวแทน/บริษัท เอสเตท คอร์นเนอร์ จำ กัด

อัตราค่าบริการ (ร้อยละ ของราคาซื้อขาย)
สำ หรับทรัพย์สินที่ราคาซื้อขายสูงกว่า 1,000,000 บาท สำ หรับทรัพย์สินที่ราคาซื้อขายต่ำ กว่า 1,000,000 บาท

กรณีขายได้ภายใน 1-3 เดือนแรก กรณีขายได้เดือนที่ 4-ตลอดสัญญา กรณีขายได้ภายใน 1-3 เดือนแรก กรณีขายได้เดือนที่ 4-ตลอดสัญญา

4% 3% 40,000 บาท 30,000 บาท
**ค่าบำ เหน็จดังกล่าวยังไม่รวมภาษีมูลค่าเพิ่ม

ค่าบริการทางการตลาด สื่อโฆษณาต่างๆ

บริษัท เอสเตท คอร์นเนอร์ จำากัด เป็นผู้ออกค่าใช้จ่ายให้ทั้งหมด

ค่าบริการ ผู้ฝากขายชำาระค่าบำาเหน็จให้ เอสเตท คอร์นเนอร์  หลังจากท่ีมีการซ้ือขายแล้ว ดังน้ี 
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พาผู้สนใจเยี่ยมชม - รับเงินมัดจำ 3



การถ่ายภาพ (Photography)  

ป้ายประกาศ (Sale or Rent Signage)

M A R K E T I N G   S E R V I C E
แผนบริการลูกค้าด้านการตลาด
สื่ อ โ ฆ ษ ณ า   แ ล ะ ก ล ยุ ท ธ์ ช่ อ ง ท า ง ก า ร ข า ย

การถ่ายภาพทรัพย์ ภาพที่ดีส่งผลถึงความน่ามองของของทรัพย์ที่จะขาย เพื่อดึงดูดความสนใจในตัวของทรัพย์เป็นด่านแรกนั้น 

คือรูป  จึงให้ความสำาคัญในการนำามาซึ่งภาพถ่ายที่ดี

ผลิตพร้อมติดป้ายประกาศขาย/เช่า โดดเด่นสะดุดตา ติดป้ายประกาศขายหน้าทรัพย์สิน และติดป้ายประกาศขายตามเส้นทาง 

ในหมู่บ้าน และกระจายตามชุมชนต่างๆ เพื่อสร้างการรับรู้



สื่อสิ่งพิมพ์ ของบริษัท (In house Magazine & Brochure)

โพสต์ประกาศออนไลน์บนเว็บ (Strategic Portals)

เรามีนิตยสาร Estate Corner Mag ซึ่งเป็นของบริษัทเราเองในเรื่องการ ขายทรัพย์ โดยกระจายไปยังเครือข่ายเป็นจำานวนมาก   

พร้อมกระจายแบบ E-Magazine online

• เรามีเว็บไซต์ของตนเอง www.estatecorneragency.com และ www.estatecorner.co.th ซ่ึงเป็นเว็บท่ีประกาศ ซ้ือ-ขาย-เช่า  

อสังหาริมทรัพย์ทุกประเภท



• เราซ้ือพ้ืนท่ีสำาหรับประกาศ/โฆษณาบนเว็บไซต์ช้ันนำาด้านอสังหาโดยเฉพาะ เป็นเว็บไซต์ ท่ีมีสถิติผู้ชมสูงสุด ป่ันและดันประกาศ  

เพ่ือให้ อสังหาของคุณอยู่ในตำาแหน่งที่ค้นหาง่ายอาทิ เช่น www.propertyflow.com, www.bannfinder.com,  

www.dotproperty.com, www.kaidee.com, www.home2nd.com, www.pantipmarket.com, www.DDproperty.com,  

www.ddteedin.com, www.hipflat.com, www.TerraBKK.com และทำาการ ลงประกาศตลอดจนกว่าจะขายออก  

หรือตลอดอายุสัญญาฝากขาย

• เราซ้ือ และยิงโฆษณา Ads.  ซ่ึงเป็นช่องทางท่ีทำาแล้วให้ผลลัพธ์ท่ีดีท่ีสุด อาทิ Google Ads, Facebook, Youtube, Line เป็นต้น

• E-mail Marketing ไปยัง User กลุ่มเป่าหมายกว่า 10,000 subscribers

*นอกจากน้ียังมีประกาศกระจ่ายกว่า 20 เว็บแบบ Auto Feed API



• ประสานวันนัดชม กับ “ผู้สนใจ” และพาชมอสังหาพร้อมให้ข้อมูลแก่ผู้สนใจ ดูแลด้านเอกสาร และนิติกรรมโอนกรรมสิทธ์ิ เพ่ือให้ 

ผู้ขาย และผู้ซ้ือได้รับความสะดวกสูงสุด

• จัดหาสินเช่ือท่ีเหมาะสม ให้กับผู้ซ้ือ



• เรามีทีมงานและเครือข่ายขายอสังหาริมทรัพย์ ท้ังรูปแบบพนักงานประจำา และตัวแทนมืออาชีพจำานวนมาก รวมถึงบริษัทสาขา

กว่า 20 สาขา สามารถให้บริการลูกค้าได้ตลอด

• เราเก็บบันทึกข้อมูล จึงมีฐานข้อมูลลูกค้าท่ีมีความต้องการตรงกับสเปค อสังหาฯ ของคุณ จึงปิดการขายได้อย่างรวดเร็ว

ข้อมูลการบริการ (Data and Sales Agents)

ทำารายงานส่งผู้ฝากขายเพ่ือให้ทราบความเคล่ือนไหวของทรัพย์ เพราะรายงาน 

เป็นสิ่งสำาคัญ เพราะว่าเป็นไปได้สูงว่าทางผู้ฝากขาย หรือเจ้าของทรัพย์  

จำาเป็นจะต้องวิเคราะห์ว่าต้องปรับตัวตามตลาดอย่างไร เพ่ือท่ีจะให้ขายได้เร็ว  

ในระบบบริการของเราจะมีรายงานการประชาสัมพันธ์ทรัพย์ของผู้ฝากขาย  

และรายงานผลตอบรับ ตลอดอายุสัญญา การรายงานจะเก็บข้อมูลสำาคัญต่างๆ  

ทั้งปัจจุบัน และอดีตเพื่อประสิทธิภาพในการวิเคราะห์ หรือเปรียบเทียบ 

ข้อมูลตามตลาดปัจจุบัน

รายงานผลตอบรับจากผู้ซื้อหรือผู้จะซื้อ เพราะเป็นสิ่งสำาคัญที่ควรจะรู้ 

ว่าผู้ เยี่ยมชมทรัพย์คิดอย่างไรกับทรัพย์ของผู้ฝากขาย เพื่อ ท่ีจะนำา 

ความคิดเห็นนั้นๆ มาปรับปรุงการขาย

รายงาน (Report)





• สะดวกไม่ต้องรับสายให้ข้อมูลด้วยตนเอง เรามีทีมงานคอยดูแลตอบคำาถามเร่ืองทรัพย์ของคุณ

• เราคัดกรองลูกค้าท่ีมีศักยภาพ เพ่ือให้เกิดโอกาสซ้ือขายได้จริง และรวดเร็ว

• ดูแลด้านนิติกรรมสัญญา แนะนำาการเตรียมเอกสาร รวมท้ัง โอนกรรมสิทธ์ิ น้ำา-ไฟ

• บริการโอนกรรมสิทธ์ิ ณ สำานักงานท่ีดินด้วยความสะดวกรวดเร็ว

• ดูแลนิติกรรมสัญญา ให้ถูกต้อง

• คุณไม่ต้องไม่เสียค่าใช้จ่ายทางการตลาด และประชาสัมพันธ์ เพราะทาง เอสเตท คอร์นเนอร์เป็นผู้ออกค่าใช้จ่ายให้ทั้งหมด

• คุณไม่ต้องเสียค่าใช้จ่ายในการเดินทางมาเปิดบ้านด้วยตนเอง

สะดวก (Conveniently)

ประหยัดค่าใช้จ่าย (Save Cost)

เหตุผลที่ต้อง
เลือกเรา


